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с. Ботаническое, 2025г.
Раздел 1. Комплекс основных характеристик программы
1.1. Пояснительная записка
Дополнительная общеобразовательная общеразвивающая программа «Я – будущий предприниматель» (далее – Программа) составлена в соответствии с нормативными локальными актами, регламентирующими порядок организации и осуществления образовательной деятельности по дополнительным общеобразовательным программам:
	Федеральный закон Российской Федерации от 29.12.2012 г. 
№ 273-ФЗ «Об образовании в Российской Федерации» (в действующей редакции);
	Федеральный закон Российской Федерации от 24.07.1998 г. № 124-ФЗ «Об основных гарантиях прав ребенка в Российской Федерации» 
(в действующей редакции); 
	Федеральный закон Российской Федерации от 13.07.2020 г. № 189-ФЗ «О государственном (муниципальном) социальном заказе на оказание государственных (муниципальных) услуг в социальной сфере» 
(в действующей редакции); 
	Указ Президента Российской Федерации от 24.12.2014 г. № 808 
«Об утверждении Основ государственной культурной политики» 
(в действующей редакции); 
	Указ Президента Российской Федерации от 9.11.2022 г. № 809 «Об утверждении Основ государственной политики по сохранению 
и укреплению традиционных российских духовно-нравственных ценностей»;
	Указ Президента Российской Федерации от 07.05.2024 г. № 309 
«О национальных целях развития Российской Федерации на период до 2030 года и на перспективу до 2036 года»; 
	Стратегия развития воспитания в Российской Федерации на период 
до 2025 года, утверждена распоряжением Правительства Российской Федерации от 29.05.2015 г. № 996-р;
	Распоряжение Правительства Российской Федерации от 17.08.2024 г. № 2233-р «Об утверждении Стратегии реализации молодежной политики в Российской Федерации на период до 2030 года»; 
	Приказ Минпросвещения России от 03.09.2019 г. № 467 
«Об утверждении Целевой модели развития региональных систем развития дополнительного образования детей» (в действующей редакции); 
	Постановление Главного государственного санитарного врача Российской Федерации от 28.09.2020 г. № 28 «Об утверждении санитарных правил СП 2.4.3648-20 «Санитарно-эпидемиологические требования 
к организациям воспитания и обучения, отдыха и оздоровления детей 
и молодежи»; 
	Приказ Министерства труда и социальной защиты Российской Федерации от 22.09.2021 г. № 652н «Об утверждении профессионального стандарта «Педагог дополнительного образования детей и взрослых»;
	Постановление Главного государственного санитарного врача Российской Федерации от 28.01.2021 г. № 2 «Об утверждении санитарных правил и норм СанПиН 1.2.3685-21 «Гигиенические нормативы и требования к обеспечению безопасности и (или) безвредности для человека факторов среды обитания» (в действующей редакции);
	Распоряжение Правительства Российской Федерации от 31.03.2022 г. № 678-р «Об утверждении Концепции развития дополнительного образования детей до 2030 года» (в действующей редакции);
	Приказ Министерства просвещения Российской Федерации 
от 27.07.2022 г. № 629 «Об утверждении Порядка организации и осуществления образовательной деятельности по дополнительным общеобразовательным программам;
	Письмо Минпросвещения России от 19.03.2020 г. № ГД-39/04 
«О направлении методических рекомендаций по реализации образовательных программ начального общего, основного общего, среднего общего образования, образовательных программ среднего профессионального образования и дополнительных общеобразовательных программ с применением электронного обучения и дистанционных образовательных технологий»; 
	Письмо Министерства Просвещения Российской Федерации 
от 31.07.2023 г. № 04-423 «О направлении методических рекомендаций для педагогических работников образовательных организаций общего образования, образовательных организаций среднего профессионального образования, образовательных организаций дополнительного образования по использованию российского программного обеспечения при взаимодействии с обучающимися и их родителями (законными представителями)»;
	Закон Республики Крым от 06.07.2015 г. № 131-ЗРК/2015 «Об образовании в Республике Крым» (в действующей редакции); 
	Распоряжение Совета министров Республики Крым от 11.08.2022 г. 
№ 1179-р «О реализации Концепции дополнительного образования детей 
до 2030 года в Республике Крым»;
	Приказ Министерства образования, науки и молодежи Республики Крым от 03.09.2021 г. № 1394 «Об утверждении моделей обеспечения доступности дополнительного образования для детей Республики Крым»;
	Приказ Министерства образования, науки и молодежи Республики Крым от 09.12.2021 г. № 1948 «О методических рекомендациях «Проектирование дополнительных общеобразовательных общеразвивающих программ»; 
	Устав Муниципального бюджетного общеобразовательного учреждения «Ботаническая средняя общеобразовательная школа» Раздольненского района Республики Крым, утвержденный приказом Отдела образования, молодежи и спорта Администрации Раздольненского района Республики Крым от 14.08.2025г. № 213
	Положение о дополнительных общеобразовательных общеразвивающих программах, реализуемых в Муниципальном бюджетном общеобразовательном учреждении «Ботаническая средняя общеобразовательная школа» Раздольненского района Республики Крым от 28.08.2025г. № 289/О
Программа «Я — будущий предприниматель» имеет социально‑гуманитарную направленность и предназначена для обучающихся 11–15 лет. Она направлена на формирование основ предпринимательского мышления и практических навыков ведения бизнеса.
Актуальность: в условиях рыночной экономики возрастает потребность в людях с предпринимательским мышлением. Программа помогает подросткам понять основы бизнеса, развить финансовую грамотность и лидерские качества, научиться анализировать рынок и находить перспективные ниши.
Педагогическая целесообразность: программа учитывает возрастные особенности подростков, когда активно формируются мировоззрение, ценностные ориентации и профессиональные интересы. Сочетание теории и практики позволяет закрепить полученные знания и применить их в моделируемых бизнес‑ситуациях.
Новизна программы:
· сочетание теоретических знаний с практическими кейсами;
· использование игровых технологий (деловые и ролевые игры);
· проектная деятельность (разработка и защита бизнес‑плана);
· привлечение успешных предпринимателей в качестве экспертов;
· применение цифровых инструментов для бизнес‑планирования и анализа рынка.
Адресат программы: обучающиеся 11–15 лет.
Объём и срок освоения: 36 академических часов, 1 год обучения.
Режим занятий: 1 раз в неделю по 1 часу (45 минут).
Форма обучения: очная, групповая (10–15 человек).
Методы обучения:
· лекционный (мини‑лекции по основам экономики и предпринимательства);
· практический (решение кейсов, бизнес‑игры);
· проектный (разработка и защита бизнес‑плана);
· игровой (деловые игры, симуляции);
· дискуссионный (обсуждение экономических явлений);
· кейс‑метод (разбор реальных бизнес‑ситуаций).
1.2. Цель и задачи программы
Цель: формирование основ предпринимательского мышления и навыков ведения бизнеса у подростков.
Задачи:
· образовательные:
· познакомить с основами экономики и предпринимательства;
· обучить основам финансовой грамотности;
· научить разрабатывать бизнес‑планы;
· сформировать представление о маркетинге и продажах;
· дать знания о правовых основах предпринимательства в РФ;
· познакомить с современными тенденциями в бизнесе.
· развивающие:
· развить логическое и стратегическое мышление;
· стимулировать креативность и инициативность;
· улучшить навыки принятия решений;
· развить коммуникативные навыки и умение работать в команде;
· сформировать навыки презентации и публичных выступлений.
· воспитательные:
· воспитать ответственность и дисциплинированность;
· сформировать предпринимательскую этику;
· привить уважение к закону и правилам бизнеса;
· развить лидерские качества и уверенность в себе;
· воспитать уважение к труду и результатам чужого труда.
1.3. Воспитательный потенциал программы
Программа способствует:
· формированию активной жизненной позиции;
· развитию самостоятельности и ответственности;
· воспитанию уважения к труду и результатам чужого труда;
· формированию навыков командной работы;
· раскрытию лидерского потенциала;
· приобщению к ценностям созидательного труда и инноваций;
· пониманию социальной роли предпринимательства;
· осознанию взаимосвязи между вложениями в образование и личным профессиональным развитием.



1.4. Содержание программы
	№ п/п
	Название раздела
	Общее кол-во часов
	Теория
	Практика
	Форма аттестации и контроля

	1
	Введение в предпринимательство
	2
	1
	1
	Мозговой штурм «Моя первая бизнес‑идея

	2
	Основы экономики
	4
	2
	2
	Решение экономических задач

	3
	Финансовая грамотность
	4
	1
	3
	Составление личного финансового пла

	4
	Маркетинг и продажи
	6
	2
	4
	Разработка рекламной кампании, ролевая игра «Продавец и покупатель»

	5
	Бизнес‑планирование
	8
	2
	6
	Разработка мини‑бизнес‑плана для школьного проекта

	6
	Правовые основы предпринимательства
	4
	2
	2
	Разбор кейсов по правовым ситуациям

	7
	Предпринимательство в современном мире
	4
	1
	3
	Презентация идеи социального/экологического проекта

	8
	Итоговое занятие
	4
	—
	4
	Защита бизнес‑проектов, рефлексия

	Итого
	36
	11
	25
	



Раздел 1. Введение в предпринимательство (2 часа)
· Понятие предпринимательства. Виды бизнеса (малый, средний, крупный).
· История предпринимательства в России и мире.
· Качества успешного предпринимателя.
· Мифы и реальность о предпринимательстве.
· Практическое задание: «Мой первый бизнес‑идея» — мозговой штурм и презентация идей.
Раздел 2. Основы экономики (4 часа)
· Основные экономические понятия: спрос, предложение, цена, прибыль, издержки.
· Рыночная экономика и её механизмы.
· Деньги и их функции. Инфляция.
· Экономические системы: традиционная, командная, рыночная, смешанная.
· Практическое задание: решение экономических задач на расчёт прибыли и издержек.
Раздел 3. Финансовая грамотность (4 часа)
· Личный бюджет и семейный бюджет.
· Основы инвестирования. Виды инвестиций.
· Риски и финансовая безопасность.
· Кредиты и займы: как не попасть в долговую яму.
· Практическое задание: составление личного финансового плана на 6 месяцев.
Раздел 4. Маркетинг и продажи (6 часов)
· Основы маркетинга. Целевая аудитория.
· Реклама и продвижение. Каналы продвижения.
· Продажи и работа с клиентами. Техники продаж.
· Конкуренция и конкурентные преимущества.
· Практические задания:
· разработка рекламной кампании для вымышленного продукта;
· ролевая игра «Продавец и покупатель»;
· анализ рекламы реальных компаний.
Раздел 5. Бизнес‑планирование (8 часов)
· Структура бизнес‑плана.
· Анализ рынка и конкурентов (SWOT‑анализ).
· Расчёт затрат и прибыли. Точка безубыточности.
· Источники финансирования бизнеса.
· Практическое задание: разработка мини‑бизнес‑плана для школьного проекта (например, продажа handmade‑товаров, организация мини‑кафе в школе и т. д.).
Раздел 6. Правовые основы предпринимательства (4 часа)
· Формы собственности.
· Регистрация бизнеса: ИП и ООО.
· Налоги и налогообложение. Основные налоговые режимы для малого бизнеса.
· Права и обязанности предпринимателей.
· Практическое задание: разбор кейсов по правовым ситуациям (например, выбор формы собственности для конкретного бизнеса).
Раздел 7. Предпринимательство в современном мире (4 часа)
· Инновации и стартапы.
· Социальные проекты и социальное предпринимательство.
· Экологическое предпринимательство.
· Цифровые технологии в бизнесе.
· Практическое задание: презентация идеи социального или экологического проекта.
Раздел 8. Итоговое занятие (4 часа)
· Защита бизнес‑проектов.
· Обсуждение результатов.
· Рефлексия: что узнали, чему научились, что было сложно.
· Награждение участников сертификатами и грамотами.
1.5. Планируемые результаты
Предметные:
· знание основных экономических понятий и принципов предпринимательства;
· владение навыками составления бизнес‑плана;
· понимание основ маркетинга и продаж;
· умение управлять личным бюджетом;
· знание правовых основ предпринимательства в РФ;
· навыки анализа рынка и конкурентов.
Метапредметные:
· развитие аналитического и стратегического мышления;
· формирование навыков работы в команде;
· улучшение коммуникативных навыков;
· способность презентовать свои идеи;
· умение решать практические задачи с использованием экономических знаний.
Личностные:
· инициативность и предприимчивость;
· ответственность за принятые решения;
· уверенность в своих силах;
· уважение к закону и этическим нормам бизнеса;
· социальная активность и гражданская позиция;
· осознание важности непрерывного образования для профессионального роста.
Раздел 2. Комплекс организационно‑педагогических условий
2.1. Календарный учебный график
Занятия проводятся 1 раз в неделю, начиная с сентября и заканчивая в мае. Всего 36 занятий по 45 минут.
2.2. Условия реализации программы
[bookmark: _Hlk138942401]Кадровое обеспечение. Для реализации Программы могут быть задействованы: педагог дополнительного образования, соответствующий требованиям Профстандарта «Педагог дополнительного образования»
[bookmark: _Hlk138942437]Материальное обеспечение: специально оборудованный, с учетом требований СанПин норм кабинет.
Методическое обеспечение:
· учебно‑методические пособия по экономике и предпринимательству;
· кейсы и задачи для практических занятий;
· образцы бизнес‑планов;
· презентации и видеоматериалы по темам программы.

2.3. Формы аттестации и контроля
· текущий контроль: наблюдение за работой на занятиях, оценка выполнения упражнений;
· промежуточный контроль: защита мини‑проектов по разделам программы;
· итоговый контроль: защита итогового бизнес‑проекта.
Критерии оценки:
· полнота раскрытия темы;
· оригинальность идеи;
· практическая реализуемость;
· качество презентации;
· активность на занятиях.
Уровни освоения программы:
· высокий (25–36 баллов): уверенное владение понятиями, творческий подход, качественная презентация;
· средний (13–24 балла): базовые знания, некоторые ошибки в расчётах, средняя активность;
· низкий (0–12 баллов): слабые навыки, низкая активность, необходимость дополнительной работы.
2.4. Список литературы
1. Липсиц И. В. «Экономика без тайн». — М.: Дело, 1994.
2. Савицкая Е. В. «Анализ хозяйственной деятельности предприятия». — Минск: Новое знание, 20001.
3. Котлер Ф. «Основы маркетинга». — М.: Вильямс, 2019.
4. Друкер П. «Эффективный руководитель». — М.: Манн, Иванов и Фербер, 2012.
5. Журнал «Эксперт».
6. Интернет‑ресурсы: сайты Минфина РФ, ЦБ РФ, образовательные платформы по экономике.
Приложения
1. Оценочные материалы: бланки для оценки проектов, критерии оценки.
2. Карта анализа творческих работ и заданий: таблица с параметрами оценки (оригинальность, практичность, оформление).
3. Диагностическая карта: фиксация уровня знаний на начало и конец года.
4. Лист оценки достижений обучающихся: таблица для отслеживания прогресса.
5. План‑конспект открытого занятия: пример занятия по теме «Основы маркетинга».
6. Сценарий воспитательного мероприятия: «День предпринимателя в школе» (деловая игра).
7. Календарно‑тематическое планирование: подробный план занятий на год.
8. Лист корректировки: для внесения изменений в программу.
9. План воспитательной работы: мероприятия по развитию лидерских качеств и командного духа, чувства патриотизма, любви к Родине, традициям и ценностям.


Приложение 1

Бланк оценки итогового бизнес‑проекта

ФИО обучающегося: _________________________________
Тема проекта: _____________________________________
Дата защиты: ______________________________________

	Критерии оценки
	Параметры оценки
	Баллы
 (0–5)
	Комментарий

	Оригинальность идеи
	Уникальность бизнес‑идеи, новизна подхода
	
	

	Практическая реализуемость
	Реалистичность идеи с учётом ресурсов и условий
	
	

	Полнота бизнес‑плана
	Наличие всех разделов: резюме, анализ рынка, маркетинг, финансы, риски
	
	

	Корректность расчётов
	Точность финансовых расчётов (затраты, прибыль, точка безубыточности)
	
	

	Качество презентации
	Структура выступления, наглядность материалов, убедительность
	
	

	Ответы на вопросы
	Грамотность и аргументированность ответов на вопросы экспертов
	
	

	Активность в работе
	Участие в групповых обсуждениях, инициативность
	
	


	
Итого: ___ / 35 баллов

Уровни освоения:

30–35 баллов — высокий уровень;

20–29 баллов — средний уровень;

0–19 баллов — низкий уровень.



Приложение 2
Таблица оценки творческих заданий
ФИО обучающегося: _________________________
Тема задания: __________________________
Дата выполнения: ______________________
	Параметры
 оценки
	Критерии
	Оценка
(0–2 б)
	Комментарии педагога

	Оригинальность
	Уникальность подхода, креативность решения
	
	

	Практичность
	Возможность применения на практике, реалистичность
	
	

	Полнота раскрытия темы
	Охват всех аспектов задания, глубина проработки
	
	

	Логичность изложения
	Последовательность и связность материала
	
	

	Оформление
	Аккуратность, наглядность, использование визуальных элементов
	
	

	Самостоятельность выполнения
	Доля личного вклада обучающегося
	
	


Итоговый балл: ___ / 12 баллов
Уровень:
· 10–12 баллов — высокий;
· 6–9 баллов — средний;
· 0–5 баллов — низкий.













Приложение 3
Диагностическая карта
Фиксация уровня знаний на начало и конец года
ФИО обучающегося: _________________________
Год обучения: ________________________ 
	Параметры
	Начало 
года
	Конец
 года
	Динамика
 (+/−)
	Комментарии

	Основы экономики (спрос, предложение, цена, прибыль)
	Низкий / Средний / Высокий
	Низкий / Средний / Высокий
	
	

	Финансовая грамотность (бюджет, инвестиции, риски)
	Низкий / Средний / Высокий
	Низкий / Средний / Высокий
	
	

	Маркетинг (целевая аудитория, реклама, продажи)
	Низкий / Средний / Высокий
	Низкий / Средний / Высокий
	
	

	Бизнес‑планирование (структура, расчёты, SWOT)
	Низкий / Средний / Высокий
	Низкий / Средний / Высокий
	
	

	Правовые основы (формы собственности, налоги)
	Низкий / Средний / Высокий
	Низкий / Средний / Высокий
	
	

	Навыки презентации и публичных выступлений
	Низкий / Средний / Высокий
	Низкий / Средний / Высокий
	
	


Общий вывод:
· Значительный прогресс: __________________
· Умеренный прогресс: ___________________
· Требуется дополнительная работа по направлениям: _______________










Приложение 4
Лист оценки достижений обучающихся
Таблица для отслеживания прогресса

	№
	ФИО
	Входной 
контроль 
(0-10 б)
	Промежуточныезадания (среднее, 
0–10 б)
	Итоговый проект (0–35 б)
	Общий уровень
освоения 
программы
	Рекомендации педагога

	1
	
	
	
	
	Высокий / Средний / Низкий
	

	2
	
	
	
	
	Высокий / Средний / Низкий
	

	…
	
	
	
	
	Высокий / Средний / Низкий
	


Уровни:
· Высокий: уверенное владение понятиями, творческий подход, качественная презентация.
· Средний: базовые знания, некоторые ошибки в расчётах, средняя активность.
· Низкий: слабые навыки, низкая активность, необходимость дополнительной работы.

















Приложение 5
План‑конспект открытого занятия
Тема: «Основы маркетинга: целевая аудитория и продвижение» Время: 45 минут
Цели:
· познакомить с понятием целевой аудитории;
· научить методам сегментации рынка;
· отработать навыки продвижения продукта.
Задачи:
· образовательные: изучить методы определения ЦА;
· развивающие: развить аналитическое мышление;
· воспитательные: воспитать уважение к потребителю.
Оборудование: проектор, компьютер, флипчарт, маркеры, раздаточные материалы.
Ход занятия:
1. Организационный момент (3 мин): приветствие, постановка целей.
2. Актуализация знаний (5 мин): мини‑опрос «Что такое маркетинг?».
3. Теоретическая часть (10 мин):
· понятие целевой аудитории;
· методы сегментации (возраст, доход, интересы);
· примеры успешных маркетинговых кампаний.
4. Практическая часть (20 мин):
· задание 1: определить ЦА для 3 вымышленных продуктов;
· задание 2: разработать 3 канала продвижения для выбранного продукта;
· групповое обсуждение результатов.
5. Рефлексия (5 мин): «Что нового узнал?», «Как это пригодится в жизни?».
6. Домашнее задание: проанализировать рекламу 2 компаний и определить их ЦА.
Критерии оценки:
· активность на занятии;
· правильность определения ЦА;
· оригинальность каналов продвижения.
Приложение 6

Сценарий воспитательного мероприятия
«День предпринимателя в школе»

Форма: деловая игра с элементами квеста. 

Цель: популяризация предпринимательской деятельности среди школьников
Участники:
обучающиеся14-17 лет, педагог, приглашённые предприниматели (2–3 человека).
Этапы:
-Открытие (15 мин):
-приветственное слово директора;
-презентация успешных школьных бизнес‑проектов прошлых лет.
-Мастер‑класс (30 мин): выступление приглашённых предпринимателей.
-Квест «Стартап за час» (60 мин):
-этап 1: генерация бизнес‑идеи (15 мин);
-этап 2: составление мини‑бизнес‑плана (20 мин);
-этап 3: презентация идеи экспертному жюри (25 мин).
-Подведение итогов (15 мин): награждение лучших команд, рефлексия.
Необходимое оборудование: флипчарты, маркеры, шаблоны бизнес‑планов, призы.













Приложение 7
Календарно‑тематическое планирование
I полугодие
	№
	Содержание
(тема раздела, урока)
	Кол-во часов
	Дата
	Дата по факту
	Формы аттестации/ контроля

	Сентябрь

	1
	Что такое предпринимательство?
	1
	
	
	Входное тестирование

	2

	Моя первая бизнес‑идея
	1
	
	
	Наблюдение, опрос

	3
	Основы экономики: спрос, предложение, цена
	1
	
	
	Наблюдение, опрос

	4
	Деньги, инфляция, экономические системы
	1
	
	
	Наблюдение, опрос

	Октябрь

	5
	Расчёт прибыли и издержек
	1
	
	
	Решение задач с взаимопроверкой

	6
	Анализ экономических решений
	1
	
	
	Анализ кейса с презентацией выводов

	7
	Личный и семейный бюджет
	1
	
	
	Составление бюджета с проверкой педагога

	  8
	Основы инвестирования
	1
	
	
	Анализ инвестиционных предложений

	Ноябрь

	9
	Финансовая безопасность
	1
	
	
	Результаты игры, рефлексия

	10
	Финансовый план на 6 месяцев
	1
	
	
	Защита мини‑проекта (финансовый план)

	11
	Основы маркетинга
	1
	
	
	Опрос по терминам, мини‑тест

	12
	Реклама и продажи
	1
	
	
	Ролевая игра с оценкой по критериям

	Декабрь

	13

	Разработка рекламной кампании
	1
	
	
	Наблюдение, самооценка

	14
	 Ролевая игра «Продавец и покупатель
	1
	
	
	Наблюдение, самооценка

	
15
	Мини‑проект: рекламная брошюра
	1
	
	
	Наблюдение, самооценка

	16
	 Презентация брошюры, экспертная оценка
	1
	
	
	Промежуточное тестирование

	Количество часов в I полугодии    16


	№
	Содержание
(тема раздела, урока)
	Кол-во часов
	Дата
	Дата по факту
	Формы аттестации/ контроля

	Январь

	1

	Структура бизнес‑плана
	1
	
	
	анализ с проверкой педагога

	2
	
Расчёт затрат и прибыли
	1
	
	
	Расчётные таблицы с проверкой

	3

	
Заполнение шаблона бизнес‑плана
	1
	
	
	Промежуточная проверка бизнес‑плана

	Февраль

	4
	Заполнение шаблона бизнес‑плана
	1
	
	
	Промежуточная проверка бизнес‑плана

	5
	Адаптация бизнес‑плана под школьный проект
	1
	
	
	Промежуточная проверка бизнес‑плана

	
6
	Адаптация бизнес‑плана под школьный проект
	1
	
	
	Промежуточная проверка бизнес‑плана

	7
	Подготовка презентации бизнес‑плана
	1
	
	
	Проверка бизнес‑плана педагогом

	Март

	8
	Подготовка презентации бизнес‑плана
	1
	
	
	Презентация проекта перед группой, самооценка

	9
	Формы собственности и регистрация бизнеса
	1
	
	
	Опрос, мини‑тест по терминам

	10
	Налоги и налогообложение
	1
	
	
	Опрос, мини‑тест по терминам

	11
	Правовые основы предпринимательства
	1
	
	
	

	Апрель

	13
	Инновации и 
стартапы
	1
	
	
	

	14
	Социальные и экологические проекты
	1
	
	
	

	15
	Цифровые технологии в бизнесе
	1
	
	
	

	16

	Финальная доработка бизнес‑проектов
	1
	
	
	

	17-18
	Защита бизнес‑проектов
	2
	
	
	

	Май

	19
	Будущее предпринимательства
	1
	
	
	

	20
	Итоговое занятие. Подведение итогов
	1
	
	
	


 II полугодие 

Количество часов в год – 36
Количество часов в 1 полугодии – 16
Количество часов во 2 полугодии – 20
Количество часов в неделю – 1







































Приложение 8

Лист корректировки

	№п/п
	Причина корректировки
	Дата
	Согласование с Заместителем директора по УВР (подпись)

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	
























Приложение 9
План воспитательной работы


	№
	Наименование мероприятия
	Направление

	Дата и время
	Место
	Группа
	Кол-во детей
	Подпись педагога

	1. 
	«Встреча с успешным предпринимателем»
	познавательное
	сентябрь

	МБОУ «Ботаническая школа»»
	
	
	

	2. 
	Проведение бесед, лекций и профилактических часов, посвященных Дню солидарности в борьбе с терроризмом
	  профилактическое
	сентябрь
	МБОУ «Ботаническая школа»
	
	
	

	3. 
	Деловая игра «Бизнес‑марафон»
	   познавательное
	декабрь-январь
	МБОУ «Ботаническая школа»
	
	
	

	4. 
	Проведение и участие в мероприятиях, посвященных Дню защитника Отечества
	гражданско-патриотическое
	февраль
	МБОУ «Ботаническая школа»
	
	
	

	5. 
	Проведение и участие в мероприятиях, посвященных Международному женскому дню
	духовно-нравственное
	март
	МБОУ «Ботаническая школа»
	
	
	

	6. 
	Проведение и участие в мероприятиях, посвященных воссоединению Крыма с Россией 
	гражданско-патриотическое
	март
	МБОУ «Ботаническая школа»
	
	
	

	7. 
	Проведение и участие в мероприятиях, посвященных празднованию Дню Победы в Великой Отечественной войне 1941-1945 гг. (выставки, беседы, викторины)
	гражданско-патриотическое
	май
	МБОУ «Ботаническая школа»
	
	
	

	8. 
	Итоговая выставка проектов «Я — предприниматель»
	познавательное
	май
	МБОУ «Ботаническая школа»
	
	
	



